
F-35 goedkoper dan andere straaljagers

•	 Door het grootschalig internationale samenwerkingsverband 
ontstaan grote productieaantallen en is er sprake van een 
belangrijk schaalvoordeel hierdoor is de F-35 goedkoper 
in aanschaf, onderhoud en doorontwikkeling dan haar 
concurrenten 

•	 Daarnaast is het met een dergelijk productieaantal mogelijk 
om de F-35 gedurende vele decennia op een betaalbare en 
doelmatige wijze op het hoogste kwaliteitsniveau te houden 

•	 De prijs van de F-35 is vergelijkbaar met een 4de generatie 
straaljager maar met een revolutionaire voorsprong in 
mogelijkheden 

•	 De prijs van het eerste Nederlandse testtoestel, een Low 
Rate Initial Production Block 3 (LRIP 3) toestel, bedraagt 
€ 158 miljoen (toestel + bijkomende middelen).  De prijs van 
het tweede testtoestel, een LRIP 4 toestel, bedraagt € 116,9 
miljoen (toestel en bijbehorende middelen prijspeil 2011). 
Deze prijzen zijn inclusief reserve motor  

•	 Omdat de productie steeds verder wordt opgevoerd en door 
ervaring	steeds	efficiënter	wordt	ingericht,	zal	de	stuksprijs	
steeds verder dalen. De geraamde gemiddelde stuksprijs 
bedraagt $ 64,4 miljoen (ARK, 26-02-2013)

•	 De kale stuksprijs van een 
andere 4de generatie straaljager 
bedraagt $ 80-100 miljoen (Saab 
NG, Rafael, Euro Fighter, etc). 
Deze stuksprijs is gebaseerd 
op open bronnen, waarbij het 
onduidelijk is wat wel of niet is 
meegerekend aan bijkomende 
middelen zoals bijvoorbeeld 
gronduitrusting, sensoren 
(podded	systems),	initiële	
reservedelen en opleidingen. 
Bij de F-35 zijn sensor systemen 
in het toestel geïntegreerd en 
maken deel uit van de stuksprijs

Ieder verkocht toestel verlaagt de prijs. 
F-35 kost minder dan andere straaljagers 
en levert veel meer
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De uiteindelijke prijs die Nederland zal betalen moet nog worden onderhandeld. Factoren zoals 
grondstoffenprijzen,	inflatie	en	verkochte,	danwel	te	verkopen	aantallen	spelen	hierbij	een	rol.	De	
verhoogde kosten in de ontwikkelingsfase hebben geen invloed op de Nederlandse stuksprijs en zijn voor 
eigen rekening en risico van de USA

“Je kunt niet alleen meeliften 
op andere landen, je moet als 
partner betrouwbaar blijven.” 

CDS Middendorp, 08-2012


